
Tipos de 
Campañas 
publicitarias 
para Gets

Gestión publicitaría 
efectiva en redes 

sociales Facebook, 
Instagram y la Red de 
aliados publicitarios 

de Meta.





Campaña de 
Reconocimiento

Elementos Complementarios que se venden por separados

1 – Landing page

2 - Diseño y video Promocional y definir buyer persona y map journey

3 – Contenido de embudo y diagrama lógico de atención en el Chatbot, site y Crm

Tip: Cómo elegir el objetivo adecuado en el administrador de anuncios de Meta | 
Servicio de ayuda de Meta para empresas (facebook.com)

https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914
https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914


Campaña de 
Tráfico

Pendientes

1 – Landing page

2 - Diseño y video Promocional y definir buyer persona y map journey

3 – Contenido de embudo y diagrama lógico de atención en el Chatbot, site y Crm

Tip: Cómo elegir el objetivo adecuado en el administrador de anuncios de Meta | Servicio 
de ayuda de Meta para empresas (facebook.com)

https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914
https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914


Campaña De 
Interacción

Pendientes

1 – Landing page

2 - Diseño y video Promocional y definir buyer persona y map journey

3 – Contenido de embudo y diagrama lógico de atención en el Chatbot, site y Crm

Tip: Cómo elegir el objetivo adecuado en el administrador de anuncios de Meta | 
Servicio de ayuda de Meta para empresas (facebook.com)

https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914
https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914


Campaña De 
Clientes
Potenciales

Pendientes

1 – Landing page

2 - Diseño y video Promocional y definir buyer persona y map journey

3 – Contenido de embudo y diagrama lógico de atención en el Chatbot, site y Crm

Tip: Cómo elegir el objetivo adecuado en el administrador de anuncios de Meta | 
Servicio de ayuda de Meta para empresas (facebook.com)

https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914
https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914


Campaña De 
Ventas

Pendientes

1 – Landing page

2 - Diseño y video Promocional y definir buyer persona y map journey

3 – Contenido de embudo y diagrama lógico de atención en el Chatbot, site y Crm

Tip: Cómo elegir el objetivo adecuado en el administrador de anuncios de Meta | 
Servicio de ayuda de Meta para empresas (facebook.com)

https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914
https://www.facebook.com/business/help/1438417719786914
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